ENCUENTRO BROKERAGE
20 Diciembre 2007

El jueves, 20 de diciembre, se —
llevara a cabo el primer.
Encuentro de Emprendedores,
Empresas de Base Tecnolégica y
Empresas Manufactureras, para
fomentar el intercambio de ideas,
proyectos y promover la puesta
en marcha de nuevas iniciativas

El encuentro tendra lugar en las
instalaciones de la Escuela de Negocios
EADA en Barcelona (Arag6, 204).

CONSORCIO CON EL APOYO DE
PROYECTO

A ASCAMM Parc Tecnologic

del Valles
CENTRO TECNOLOGICO

www.ptv.es
www.ascamm.com
/j_/fL*""

A IJ U vﬂPnr Lionch Eﬁ:rtg::unltats

www.vaporllonch.net
ELISAVA <&ner

FLIﬂd A ‘ D1ssen\.r
ai P - www.elisava.net

www.aitiip.com

www.aiju.info

PL, — 1A

www.plastia.com

www.eada.edu

aﬁ% DE INDUSTRLA, TURISMO
¥ COMERCIO

SECRETARIA GRAL. INDUSTRIA

DIRECCIGN GRAL. DE E
POLITICA DE LAS PYME
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DGPYME

Potenciacion de la actividad innovadora del tejido
de pymes industriales espanolas, reforzando los
vinculos entre el sector manufacturero y el
colectivo de emprendedores, que potencialmente
desemboquen en la creacién de producto

propio nacional.

http://mapropo.blogspot.com




OBJETIVO PRINCIPAL DEL PROYECTO

La mejora de la competitividad
del tejido manufacturero de
PYMES espanfol, especialmente
el subcontratista y el de los
emprendedores de nueva
generacion, a partir de la
generacion de producto propio
tecnificado, altamente
competitivo y diferenciado que
derive hacia el desarrollo de
tecnologia propia “Made in
Spain” y al sostenimiento de
esta actividad en un futuro.

BENEFICIARIOS

= Empresas subcontratistas transformadoras o de
utillajes, que no cuentan con los mecanismos para
competir a escala global en igualdad de condiciones,
mediante el desarrollo y produccion de productos
propios.

= Emprendedores, que actualmente no cuentan con los
medios, experiencia y/o asesoramiento adecuado para
realizarlos.

PRETENSIONES

= Consolidar el tejido empresarial pyme espafnol de
industrias manufactureras e Iincrementar su
capacidad innovadora y el impacto directo de la
misma en su actividad y resultados, como medio
para aumentar su competitividad, y como consecuencia,
propiciar el empleo y la creacion de rigueza de forma
extendida al conjunto del estado.

= Realizar el papel de Intermediario o BROKER entre
ambos colectivos, conjugando capacidades con
necesidades mutuas, para facilitar la consecucion de
productos propios y favorecer el éxito en su desarrollo,
produccion y lanzamiento.

RESULTADOS

Los resultados especificos previstos de las actividades del
proyecto se desglosan en:

= Realizacién de diagndsticos y asesoramientos
tecnoldgicos en producto y proceso en 20
pymes.

= Conceptualizacion de Planes e implantacion
de Servicios Tecnoldgicos orientados a la
concepcion, desarrollo e industrializaciéon de
producto propio o el inicio de actividades en este
sentido, de forma personalizada para pymes/EBTSs.

= Creacion del primer Encuentro-Brokerage de
Emprendedores/EBTs-Empresas
manufactureras: 5 nuevos proyectos fruto del
encuentro

= Creacion de un foro/comunidad virtual de
intercambio de necesidades/capacidades entorno a
la fabricacion de producto propio




